/Q» Symen24

Checklista ustawiania ceny ofertowej nieruchomosci

Krétka Sciaga, zeby nie “spali¢” ogtoszenia i nie oddac pieniedzy w negocjacjach. Do wydruku: jedna strona.

1) Zbierz porownania (15 minut)

[] Zapisz 5-10 podobnych ofert (metraz, pietro, standard, okolica).

[] Woybierz 2-3 “blizniaki” - najbardziej podobne do Twojej nieruchomosci.

[] Sprawdz ceny w kilku Zzrédtach (portale + lokalne grupy + oferty biur).

[] Zanotuj: cena, metraz, standard, pietro/winda, parking, ekspozycja, hatas.

2) Ocen realna wartosc (bez emocji)

[] Zréb liste 6 czynnikéw: lokalizacja, standard, uktad, pietro/winda, otoczenie/hatas, stan
prawny/dokumenty.

[] Dla kazdego czynnika zaznacz: plus / neutralnie / minus (w poréwnaniu do “blizniakéw”).
[] Jesli masz dostep do danych transakcyjnych - ustaw widetki (dolna i gérna granica).

3) Ustaw cene jako “bramke” do kupujacych
] Kupujacy filtruja po cenie - nawet niewielkie zawyzenie moze Cie wyrzuci¢ z wynikéw.
[] Lepiejtrafi¢ w rynek od razu niz testowac cene miesigcami.
[] Ustal plan korekty z géry (zeby nie robi¢ matych obnizek “po trochu”).

4) Sygnaty, ze cena jest za wysoka

[] Duzo wyswietlen, mato zapytanh lub tylko pytania o duzy rabat.
[] Prezentacje sg, ale brak ofert i powtarza sie jeden feedback: “za drogo”.
[] Ogtoszenie “wisi” 10-14 dni bez sensownego ruchu - czas na korekte.

Koszt czekania (miesiecznie) - policz, ile kosztuje “trzymanie” oferty:
Czynsz + media + rata kredytu + dojazdy + pustostan = zt / miesiac

Plan 14 dni (prosto): jesli nie ma ruchu - koryguj cene raz, sensownie (zamiast po 1-2 tys. co tydzieh).

Moja cena startowa Plan korekty (kiedy i o ile?)

Chcesz petne omdéwienie strategii ceny, prezentacji i negocjacji? Zobacz materiaty na Symen24.pl.
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